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Osoba zatrudniona na tym stanowisku będzie odpowiedzialna za
realizację planów sprzedaży produktów z branży automatyki, robotyki
przemysłowej, mechaniki, budowanie sieci kontaktów oraz doradztwo
techniczne w zakresie oferowanych komponentów oraz rozwiązań
inżynierskich.

Obowiązki:

• Realizacja planów sprzedaży w USA- rejon Wschodniego Wybrzeża
• Skuteczne pozyskiwanie nowych klientów
• Nawiązywanie i podtrzymywanie długotrwałych relacji z klientami
• Bezpośrednie doradztwo techniczne i handlowe
• Sprzedaż komponentów i rozwiązań inżynierskich
• Raportowanie działań i wyników sprzedaży
• Współpraca z partnerami handlowymi

Podstawowe kwalifikacje

• Min 4 letnie doświadczenie związane ze sprzedażą i/lub doradztwem
technicznym w branży przemysłowej
• Znajomość zagadnień z zakresu automatyki, robotyki, procesów
przemysłowych
• Gotowość relokacji do Stanów Zjednoczonych
• Dobra znajomość pakietu MS Office (w szczególności Excel,
PowerPoint, MS Project)
• Biegła znajomość języka angielskiego
Dodatkowe wymagania:
• referencje mile widziane

Oferujemy

• Pracę w firmie o ugruntowanej pozycji na rynku
• Stałe zatrudnienie w oparciu o umowę o pracę
• Pracę na stanowisku stwarzającym realne możliwości rozwoju
kompetencji
• Zapewnienie odpowiednich warunków transferowych
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